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Iconos
Icono Significado
Importante
Ejemplo
Nota

Recomendacion

Sintaxis

ZIEEIAC

Convenciones Tipograficas

Formato Descripcion

Texto ejemplo Palabras o caracteres que aparecen en la pantalla de usuario. Incluye
titulos de pantalla, etiquetas de campo y botones, asi como nombres
de mend, rutas y opciones.

Referencias con otra documentacion.

Texto ejemplo Palabras enfatizadas o expresiones en el cuerpo del texto, titulos de
gréficos y tablas.

TEXTO EJEMPLO Nombres de elementos en el sistema. Incluye nombres de reportes,
nombres de programas, cddigos de transacciones, nombres de tabla y
palabras clave individuales de un lenguaje de programacion
acompafiadas por texto, por ejemplo SELECT e INCLUDE.

Texto ejemplo Salida en la pantalla de usuario. Incluye nombres de archivo/directorio
Y Ssus rutas, mensajes, codigo fuente, nombres de variables y
parametros, asi como nombres de instalacion, actualizacion y
herramientas de base de datos.

Texto ejemplo Funciones del teclado, por ejemplo F2 o la tecla Enter

Texto ejemplo Entrada exacta de usuario. Son palabras o caracteres que usted debe
ingresar en el sistema exactamente igual a lo especificado en la
documentacion.

<Texto ejemplo> Entrada variable de usuario. Palabras y caracteres entre <> deben ser
reemplazadas por las entradas apropiadas antes de ingresar al
sistema.
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Ampliacion del Proceso de Ventas: Introduccion

Un proceso de ventas efectivo necesita una correcta integracion de todas las actividades que lo
componen. El médulo Comercial de SAP (SD, Ventas y Distribucion) facilita la integracion del
proceso de ventas por medio de la generacion de un flujo de documentos en el cual todos los
procesos y sus documentos relacionados tienen un antecesor vinculado.

El ciclo de ventas y distribucién abarca el proceso de ventas, abastecimiento, entrega,
facturacion y pago. El médulo Ventas y Distribucién le da formato a todos estos procesos
utilizando documentos electronicos.

PEDIDO

Un documento de ventas es creado en proceso de ventas. En el proceso de entrega la entrega
es creada, las mercaderias son seleccionadas, y la salida de mercaderias es contabilizada. En
el proceso de facturacion que sigue, una factura es creada y, si es necesario, liberada a
contabilidad financiera.

Los pagos recibidos son documentados en el proceso de pagos y luego sin contabilizados.

El presente documento se ocupa del escenario de ampliacién de ventas,

Proceso de Pedidos de Venta Estandar-

Crear Pedido de Ventas-

Uso

Cuando usted ingresa un pedido de ventas, el sistema realiza automaticamente una verificacion
de disponibilidad del material solicitado y determina el puesto de expedicién a utilizar para su
despacho.

Prerrequisitos

Maédulos involucrados: SAP LO-SD, SAP LO-MM, SAP FI-FI

Antes de correr este escenario, asegurese que existan los siguientes datos maestros:

Objeto Dato

Material:
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Objeto Dato

Solicitante:

Destinatario Mercaderia:

Responsable del Pago

Centro

Puesto de Expedicion

Organizacion de Ventas BPO1
Canal de Distribucién 01
Sector 00

Q Para ejecutar sin problemas este escenario, es necesario que los materiales
usados tengan stock disponible. Si es necesario utilice la transaccién MB1C (clase
de movimiento 561) para realizar recepciones de mercaderias para los materiales
mencionados y asi aumentar su disponibilidad.

Procedimiento

1. Inicie la transaccién utilizando la ruta del menu o el codigo de transaccion:

Menu SAP ECC Logistica — Comercial - Ventas — Pedido — Crear

Cdédigo de Transaccién VAO1

= 5 Ment SAP
i [] Oficina
i [ Componentes multiaplicaciones
= = Logistica
> [ Gestidn de materiales
= 3 Comercial
v [] Datos maestros
i (] Sopore de Yentas
= & Ventas
i [] Consulta
i [] Oferta
Fedido

................... —— -

1) VADT - Crear,

) VAD3 - Visualizar
r i ] Reaproyigi ieqtn:u cliente
\.-.."-.____P-- gf\ -.-.--..._...,___

2. Enla pantalla de Crear Pedido de Cliente: Acceso , ingrese los datos necesarios y/o siga las
instrucciones de acuerdo a la siguiente tabla:

Nombre de Campo | Descripcion Acciones y Valores Comentarios

Clase de Pedido TA Pedido estandar
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Organizacion Ventas BPO1
Canal Distribucién 01
Sector 00

=

Docyenta Tratar Pasara Entorno Sistema  Ayuda

& B AEH CAG CHE STa0 EHEA
Crear pedido de cliente: Acceso

|E| Crear con referencia | | |£ Ventas ||£ Fesumen de posiciones ||£ Solicitante |

Clase de pedida [I'A Pedidn estandar

Datos organizativos

Organizacidn ventas BRI 2rg. Via URMAN Mexlc
Canal distribucidn A1 Auta Senvicios
Sectar [a Sector Comdn

Oficina de ventas
Grupo de vendedores

3. En la pantalla de Crear Pedido Estandar :Resumen , ingrese los datos

necesarios y/o siga
las instrucciones de acuerdo a la siguiente tabla:

Nombre de Campo | Descripcién Acciones y Valores Comentarios
El cliente debe estar
Solicitante 380 creado en el area de
Ventas y en el area de
Finanzas
Nro.Ped.Cliente Nro. De O'de.” de
Compra de cliente
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| Docyenta Tratar Pasara Detalles Entorno Sistema  Ayuda
K 118 e CHE Do IR @O
Crear Pedido estandar: Resumen

| [ & | (] | [ Pedicos |

Pedido estandar ‘alor neto a.88 |MxXp
Solicitante || 280 Cliente1 Prueba URMMN /Esta es 1a Calle 45676 /66210 Esta .. @
Destinatmeia. | |320 Cliente1 Prueba URMAMN / Esta es la Calle 45675 /66210 Esta ..
MNeped.cliente | |#PED-780934 Fgcha df pedido
Resumen de posiciones Detalle posiong Solicitante Aprovisionamiento Expedicion Motive de rechazo
Fe.pref.entrg. T| |10.07.2007 Centra sumin.\-
[JEntrega compl. Feso total a.0e8

4. Ingrese los datos necesarios y/o siga las instrucciones de acuerdo a la siguiente tabla:

Nombre de Campo | Descripcién Acciones y Valores Comentarios

Fecha propuesta en la
Fecha pref.entrega que el cliente debe Fecha de entrega
recibir la mercancia

Centro desde el que se Este centro debe de
suministran capturarse en caso de
Centro Suministro mercancias al cliente. URO5 que el destinatario no

tenga asociado un centro
de suministro por defualt

Material C20010
Cantidad de Pedido 100
Destinat.mcia. 380 Cliented Prueba URMAM /Esta es |3 Calle 45676 /66210 Esta ..
I° ped cliente #PED-780034 Fecha de pedido

m Resumen de posiciones Detalle posicidn Salicitante Aprovisionamiento Expedicicn

Fe.prefentrg. TR [10.07.2007 Centro sumin. | URES _&Ima}’m\podaca
[]Entrega compl. Peso total 374 308 | KG

Bloqueo entrega Bl Volumen 150,774 300(M3
Blogueo factura El Fecha de precio 10.67 2007

Incoterms FOBE|LIBRE ABORDO
Condic.pago NT38 | Vencimiento 30 dias
Maotivo pedida El

Area de ventas BROT /@1 f B8] Org. via URMAM Wexlc, Auto Servicios, Sector Comdn

Faosiciones (todas)
Pos. % Cantidad de peﬁﬁ_- Dencominacién Mumero de mate
JOEE6a11 100PZA BLISTER/Z FOLOERS BARBIE
PO 712491 108[PZA HaMMA BARBERA LOMCHERA
3

5. En la cantidad de pedido ingrese 100 PZA y pulse luego Continuarﬁ.
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6. En el campo material a capturar, ingrese 6011. En cantidad pedido, ingrese 100. Haga clic
en Continuar&.

7. Para confirmar si el pedido esta completo seleccionamos en el menu la verificacién de datos
incompletos en la ruta Tratar > Log de datos incompletos.

=
Docyventa Tratar Pasara [Detalles Entorno Zistema Ayuda

ﬁ Alcance de visual. VENES BT
Modificacion rapida v
-y -
rear Pe
i Froponer posiciones Cirl+F11

g | [

] . Determinacion de lotes Cirl+F2
zdido estand:

Programacian del grafo completo

alicitante Esta es la Calle 4
estinat.mcia. Aslanar pedido abierto ' Esta es la Calle 4!
' ped.cliente idido

Verificar disponibilidad Cirl+F4

Bee: preet Solicitante

' Log de datos incompletos Ciri+Fg

Fe.pref entrir=——t=rmeetm P : URBE | Alrr
[]Entrega compl. |
Bloguen entrega = | Volumen
T, b A i an a7 ac

]
8. Haga clic en Grabar . El sistema mostrara el siguiente mensaje: Pedido Estandar xx se
ha grabado.

Resultado

Usted ha creado un pedido de ventas.

F@ FPedido estandar 196 se ha grabado
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Modificacion de Pedidos.

En ciertas ocasiones es necesario realizar algunas modificaciones a un pedido, uando modifique
un pedido de cliente, puede modificar los datos para las posiciones individuales en el pedido o
realizar modificaciones simultaneamente a mas de una posicién por medio de la funcién rapida
de maodificacion, o incluso borrar el documento.

Procedimiento.

1. Inicie la transaccién utilizando la ruta del menu o el cédigo de transaccion:

Meni SAP ECC Logistica — Comercial — Ventas — Pedido — Modificar

Cdédigo de Transaccion VAO02

= 4 Menl SAP
ir [[] Oficina
> [J Componentes multiaplicaciones
= 9 Logistica
i+ [ Gestidn de materiales
= & Comercial
i> ] Datos maestros
B (] Sopore de Ventas
= 9 Ventas
i (] Consulta
i [J Oferta
= 4 Pedido
_ﬁ-ﬂlu =oTEa

...........................

’..-_ L VAl - ar
~... b R “atg cliente

2.- Indique el nimero de pedido que desea modificar y oprima el botén @ 0 dé un enter.
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@ 2 A0 ICOQ I SHE DDOD L
Modificar pedido de cliente: Acceso
|£ Ventas ||£ Resumen de posiciones ||£ Salicitante | | | Pedidos | |

Pedido 195

Criterios de bisqueda

M* pedido cliente
Solicitante
Entrega

Factura
Elementz PEP

m Ejec.blisqueda

Datos de Cabecera.

Para acceder e la cabecera del documento hay dos formas de hacerlo:

1.- Oprimiendo el botén .

Modificar Pedido estandar 196: Resumen
% | | | (3] | [l Pevicos |

“edido estandar

‘Valor neto 22 000,00 |MxXP

1
Solicitante 380 Cliente1 Prueba URMAMN /Esta es |a Calle 45676 /66210 Esta .. @

Jestinat maia. 220 Cliente1 Prueba URMAN / Esta es |a Calle 45676 / 66210 Esta
\° ped.cliente #PED-789934] Fecha de pedido E

2.- Seleccionando la ruta Pasar a - Cabecera y luego seleccionar la vista que deseamos
modificar.
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r Pasara Detalles Entorno  Sistema  Avuda

@ o 1R afho8 HEE

icabecera k Ventas
ed - .
__| Paosicien ¥ Expedicion
HE Back F3
Factura
184 22 000,00
220 Cliente : 45676 /66210 Esta
320 Cliente 2 45676 /66210 Esta
Contahilidad 1
#PED-789934 LA
Condiciones
. Imputacidn . !
sumen de posiciones ] Aprovisionami
Interlacutor
T| [10.07.2007 Texos
Datos de pedido 374 200 K.
Status | 150, 774300 | M:
Datos adicionales A :EEIEI?
Datos adicionales B BRE ABORDO

NT30| Vencimienta 30 dias
El
BROT L1010 A0 Ora WA LIRMARK Mexlc &t Servicins Sector Comiin

En la pestafia ventas se encuentran datos tales como moneda, motivo de pedido, lista de
precios, grupo de precios, zona de ventas etc...

En la pestafia Datos de pedido, podemos actualizar el nimero de pedido del cliente, nUmero de
pedido del destinatario entre otros datos.

Textos de Ventas a nivel cabecera.

En la pestafia textos a nivel cabecera, existen 2 textos:

Texto Cabecera Formulario: Este texto aparecera en la orden de confirmacion y
en la nota de entrega que sera entregada al Cliente.

Ventas Expedicién Factura Contakilidad Condiciones Imputacidn Interlncutnr‘
[cibt B 1) 4 I =1 B (S T B ]
[Z7 Texto cabecera de formulario: E

----------------------------------------- Este texto aparecera en la orden de confirmacidn y
@ MNota 1(INSTRUCCION EMBARGQUEE | o 13 nota de entrega que sera entregada al Cliente
[ Mota cabecera 2
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Notal (INSTRUCCCION EMBARQUES): Este texto saldrd impreso en la orden de picking que imprime el
Depto de embarques.

Modificar Pedido estandar 196: Datos de cabecera

B

“edido estandar 198 M pedido cliente #PED-729934
Zolicitante 380 Cliente1 Prueba URMAM / Esta es la Calle 45676 /66210 E..
Ventas Expedicién Factura Contakilidad Condiciones Imputacidn Interlocutor
Clbd 1] I G S B [
[ Texto cabecera de formulario E - -
................................................. Estas son las instrucciones de embarques que

@’il\mta MINSTRUCCION EMBARQUEE pueden salirimpresas en la orden de picking

[& Mota cabecera 2

Datos de posicion.

Existen algunos datos que estan a nivel cabecera, estos datos aplican para todo el documento,
pero también existen otros datos que al modificarlos especificamente aplican solo para la
posicién seleccionada.

Para modificar los datos de posicion existen dos maneras.

1.- la primera es marcando la posicion que queremos modificar y luego seleccionando la ruta
Pasar a - posicidn y acceder la vista correspondiente.
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=
Docyenta Tratar Pasara Detalles Entorno Sistema  Ayuda
G mesren IS@ @ SHE B
- *
Modificar ;
entas A
=l iz Jenias B
Expedicidn
Pedido estandar 196 - }
Solicitante 38? Clientel '
@-—| Factura

Destinat.mcia. Cliente1

4PED-789934

[® ped.cliente

Lumen de posiciones |

7| [10.87.2007

Fe.pref.entrg.

NT2E | Vencimiento 20

Plan de facturacion

Condiciones
Imputacidn
Feparos
Interlocutor
Textos

Datos de pedido
Status

Mas

k

=1p

BPG1 / 01 /|00 Org. Vta URMAN Mexlc, Auto Servici

: [Material Cantidad de pedido LM IR |Denoi
ﬁaeam 1 108{PZA BLIST
e 20|712491 180[PZA | [] [HANM

O

2.- Otra opcién es dar doble click en la posicién que queremos modifcar.
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Vista de expedicion.

En la vista de expedicién se encuentran datos tales como el Centro de suministro, el puesto de
expedicidn , la ruta de transporte entre otros datos.

Posicidn 20 Tipo posicidn TAN | Posicidn normal
WMaterial 712491 HAMMA BARBERA LONCHERA

Ventas A "\-"entasEl Factura | Condiciones | Imputacién | Repartos | Interlocutor | Testos

Destmercancias 380 Cliente1 Prueba URMAN / Esta es la Calle 45675/ 66210 Esta e .

Expedicidn

Fuesto descarga | nto recepcian

Departamen T 1 Friorid-entrega 2 normal
Centro URDE|  Almacén Bpodaca Almaceén

Puesto exped. UPOZ|  Puesgto Efpedicidn H.. Entparc/pos.

Ruta IMax entr parc. 9

Grp.porte mat, Agrupamiento
Cl.medtransp. ClaseExpedicidn

MediaTransp GestEsp

[JRelevante ARE

Feso yvolumen Tolerancia entrega

Peso neto 33,300|G Tol.exc.suministro %
Peso bruto 33,300 Toler faltas sumin. %
Volumen 600,000|CM3| || Tolilimitada O

Vista de Ventas A (Motivo de rechazo).

En la Vista de Ventas a existe un campo existe un campo que se conoce como motivo de
rechazo, este campo es usado para liberar la disponibilidad de un material asignado a un pedido
de ventas.
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Modificar Pedido estandar 196: Datos de posicién
(WD) | 3] | B | [ | (e el ] | (& et

Posician 10 Tipo posicién TAN | Posicidn normal
IMaterial Oo6011 BLISTER/Z FOLDERS BARBIE

m Yentas B Expedicidn Factura Condiciones Imputacion Repartos Interlocuto

Cantidad de pedido y fecha de entrega

Cantidad de pedido 1008|| PZA 1|PEA =-= 1| PZA
1*fecha de entrega T| (18.07.20087
Flazo de entrega g

Datos generales ventas

Walor neto 10,000.00 |MXP Tp.cambio 1.00000
Fecha de precio 10.07.2007

Material introducido pEEa11

Cadigo EANURPC 751214006011

Estado modific.clte. Mumera de serie

Lote

Utilizacidn El

Cloper.comercial = m—

5

Motivo de rechazo 50 Liberacidn por Disponibilidad E Fleferencia

= Ll e = 'a"

Vista de condiciones.

En la vista de condiciones se puede visualizar el precio de venta.
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Paosicidn 20 Tipo posicidn TAN | Posicidgn normal
I aterial 712491 HAMMA BARBERA LONCHERA
Yentas A Ventas B Expedicidn Fac:tura Imputacian Repartos Interlocutor
Ctd. 106 | PZA Meto B.e0 |MxXP
Impuesto 1,800,050
Aoz inec s S Lilia|or condicién Mon. [ConG... [umBe [t
FREOO |Precic 120 .08 MXP 1|PZA 12,008 .00 MXP 1|PZA
Bruto 120 00 MxP 1PZA 12,0008.00 MXP 1|PZA
(31 |Descuento producta MXP B.00 [MXP ]
Imparte descuento 0.00 MXP 1[PZA .08 MXP 1|PZA
Base de rappel 120 .00 MXP 1|PZA 12,000.00 MXP 1|PZA
Meto posicidn 120 .00 MXP 1|PZA 12,008.00 MXP 1|PZA
alor neto 2 120.00 MXP 1|PZA 12,0008.00 MXP 1|PZA
valar neta 2 TZ0. 00 AP 1[PZA 12,000 .00 MXP 1[PZA
WET VA repercutido 15.000 % 1.800.00 MXP ]
Impoarte final 138.00 MXP‘NPZA 13,800.00 MXP 1|PZA
KTO |Dto.pronta pago EREEER: \! a.00 MXP ]
VPRS |Prec.facturinterna 33.77 MXP 1|PZA 3,377 .00 MXP 1|PZA
lMargen de cobertura 826.23 MXP 1[PZA 8,623.00 MXP 1[FZA
7

Vista Repartos.

En la pestafia de repartos se puede modificar la fecha de entrega a cliente para una posicion en
particular.

Posicidn 20 Tipo posicidn TAN | Posicidén normal
I aterial 712491 HAMNMA BARBERA LONCHERA
Ventas A Ventas B Expedicidn Factura Condiciones Imputacion Interlocutor
[JFechavy ctd fijadas Ctd.de pedido 180 PZA
Flazo entrega B Ctdad.entrega ]
Cantidades y fechas
Fecha entr.. |Cantogd pedido Ctd.redondeada Ctd confirmada L. |Bloquec entre.|Ctdad.entrega
14 07 2007 (= 108 108 100|PZA T
T E
T \ e
T \ E
- Ty -,
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Flujo de Documentos.

El flujo de documentos describe el historial de un documento de ventas de la manera mostrada
abajo:

Flujo de documentos
| Resumen de status ||-:533° “Yisualizar documento || Documentos de servicio || ""_,.r’ Otros enlaces

Interloc.comercial 0000000002 Primer Cliente Autoservicio

slali@|Bi|
Documento El Status
= [3) = Pedido estandar 0000000050 11.06.2007 Concluidoia
= D Entrega de salida 0080000045 11.06.2007 Concluido/a
[Z] Orden de picking 20070611 11.06.2007 Concluido/a
[=) EM Entreg.sal.mrcias 4900000056 11.06.2007 Concl.
~ [=) Factura 0090000035 11.06.2007 Concluido/a
~ [2] Documento contable 0090000035 11.06.2007 Mo compensado
= [2] Devolucidn 0080000011 11.06.2007 Concluidofa
= D Devolucidn Entrega 0084000003 11.06.2007 Concluidofa

2 EntregMcia:DevMeDey 4900000057 14.06.2007 Concl.
= [2 Abono p.devoluciones 0090000036  11.06.2007 Concluidala
D Documento contable 0090000036 11.06.2007 Mo compensado

= [2] Devolucién 0060000011 11.06.2007 Concluido/a

= [2 Devolucidn Entrega 0084000003 11.06.2007 Concluidofa
D Entreghcia:DevieDey 4900000057 11.06.2007 Concl.

= [2 Abono p.devoluciones 0090000036 11.06.2007 Concluido/a

[l Documento contable 0090000036 11.06.2007 Mo compensado

El flujo de documentos se actualiza en el nivel de documento asi como para posiciones
individuales. Todos los documentos precedentes y subsiguientes siempre aparecen listados, sin
tener en cuenta el documento que se haya seleccionado para la visualizacién del flujo de
documentos.

Para visualizar el flujo de documentos de un pedido de cliente, por ejemplo, proceda de la
manera siguiente:

1. Seleccione la funcién Pedido Visualizar(VA03) o Pedido Modificar (VA02)

2.Indique el nimero de pedido en el campo Pedido y seleccione Entorno - Flujo documentos.
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=

Docyenta Tratar Pasara Entorno Sistema  Ayuda

& | T Interlocutor v

Lista b

Visualizar pedido de

| 2 Ventas || & Resumendep Wodificaciones

Resumen de status Cirl+Shift+F 2

Pedido 50

.

Info transporte *

Criterios de bisgueda sualizar mate

M pedido cliente

Solicitante

Entrega

Factura
Elementz PEP

I

Analisis v

m Ejec.bisqueda |

Se accede a la imagen Flujo de documentos para todo el documento. Se listan todos los

documentos existentes para el pedido.

3.Para visualizar el flujo de documentos para posiciones individuales, seleccione Tratar ®

Detalle.
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=
Flujo documento

@ —_

Tacar g

1rdidl ENJg

peicte=inn: w1
| 3

(B onos DR @m

Flujo de dogu
L ——

:|| Documentos de senvicio || 3 Otros enlaces |

Resumen de
.,
Interloc.comercial 0000000022 Destinatario mercancia final

%[a] @] [S]

Jecumento

[EI

Status

7 |2 = Pedido estandar 0000000050
= [ Entrega de salida 0080000045
[=) Orden de picking 20070611
) EM Entreg.sal.mreias 4900000056
=~ (3 Factura 0090000035
< [3) Documento contable 0090000035
= [2) Develucidn 0060000011
< [2) Devolucién Entrega 0084000003
=) Entreghcia:DevideDey 4300000057
= @ Abono p.devoluciones 0090000036
2 Documents contable 0090000036
= [2 Devolucidn 0060000041
= [2) Devolucidn Entrega 0084000003
() iEntreg eviieDev 4900000057
= [2) Abono p.devoluciones 0090000036
[2) Decumento contakle 0020000038

11.08.2007 Concluido/a
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 Concl.
11.06.2007 Concluide/a
11.06.2007 Mo compensado
11.06.2007 Concluide/a
11.06.2007 Concluide/a
11.06.2007 Concl.
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 Mo compensado
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 Concl.
11.06.2007 Concluido/a
11.06.2007 No compensado

ElEIRCEIEEREY

Entreghicia DevieDev 49000000574

Pos.|Doc.ant. Posicidn| Cantidad| UMB

[

(e dac.

Wal.refer.

Man.|Creada el Material |Texto breve de material Status

4900000057

s

0054000003 10 1|PZA

11.06.2007 006011 |BLISTER/Z2 FOLDERS BARBIE | Concl.

Se accede a la imagen Flujo de documentos - informaciones en detalle.

4. Sitle el cursor en la posicién correspondiente y seleccione Pasar a ® Flujo de documentos.

Se accede a la imagen Flujo de documentos para la posicion seleccionada.

5. Para volver a la lista Flujo documentos, seleccione Back.

También puede pasar directamente desde esta visualizacion Flujo de documentos a uno de los

documentos listados.

6. Para ello, sitte el cursor en el documento deseado y seleccione Vis. documento.
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Flujo documentos  Tratar Pasara Entorno  Sistema  Ayuda
i | Resumen de entregas 49 2 | B A &
Flujo de document —

| Resumen de 5tatu5| o : _ - rvicio 33 Ctros enl

Fesumen de status Shift+F G

Interloc.comercial UDDI}{]UEIU]

de semicig Shift+E 7 |

=l 0= Docume
Documenta F3 lStatus |
5 @ = Pedido estandar 0000 TTOE2007 Concluido/a

= @ Entrega de salida 003000004 ! 11.06.2007 Concluidofa

11.06.2007 Concluidofa
000056 11.06.2007 Concl.

[Z] Orden de picking 200706
[Z] EM Entreg.sal.mroias 4

~ [2) Factura 0090000035 11.06.2007 Concluidofa
5 @ Documento contaffle 0090000035 11.06.2007 Mo compensado

= @ Devolucidn 0 000011 11.06.2007 Concluido/a

= [3):Devolucion Entrega 0084000003 11.06.2007 Concluidofa

@ Entreghcia:DevieDey 4900000057 11.06.2007 Concl.
= @ Abkono p.devoluciones 0090000036 11.06.2007 Concluidola
@ Dacumenta contable 0020000036 11.06. 2007 Mo compensado

= @ Devolucidn 0060000011 11.06.2007 Concluido/a
= [21 Mauahiridn Entrena NASANRNNNT 44 NE 2NN7 Tancliidadla

7. Para volver a la lista Flujo de documentos, seleccione Back. e
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Modificacion Rapida.

En los pedidos se pueden modificar en forma masiva algunos de los campos, a continuacion se
muestra esto.

Los datos que se pueden modificar son :
e Motivo de rechazo
e Bloqueo de entrega
e Bloqueo de factura
e Fecha de entrega
e Prioridad de entrega

e Centro de suministro.

Por ejemplo si queremos modificar la fecha de entrega, se debe realizar lo siguiente:

1.- Marcar las posiciones a modificar, podemos hacer esto oprimiendo el botén @ de la parte
inferior

Paosiciones (todas)

Cantidad de pedido UM |R |Dencrminacic
108[PZA || |/|BLISTER/Z Ft
100PZA || | |HANNA BARE

S0PZA || | HANNA BARE
12,345PZA || | BLISTER/Z Fi

—~
| o o o o o o |

[+]
i

EH|E ) (24451 (@]

2.- Una vez marcadas las posiciones seleccionar la ruta Tratar > Modificacién rapida - Fecha
de entrega
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Docyventa Tratar Pasara Detalles Entorno  Sistema Ayuda

@ Alcance de visual. 4 |

. Mativo de rechazo

Modifica .

| Proponerposiciones Ctrl+F11 Bloqueo entrega

5% & —— _

. B Determinacidn de lotes Cigl+F2
‘edido estands - 6n del araf et Erinridad o  |MxP
regramacicn del grafo completo
solicitante L = K o sta . [0
i i i entro

Jestinatmcia. Aslanar pedido abierto ' — 0 Esta ..

£ ped cliente dido
Yerificar disponibilidad Cirl+F4

Ventas ‘ Doc.nueve determ precio Clrl+Fg Solicitante Aprovisionamiento Expedi

Log de datos incompletos Cirl+F8

Fe.prefentreq  Cancelar F12  In.

FPosiciones (todas)

Pos.  |Material Cantidad de pedido UKW R |Denominacian Mumero
0o6E11 100|PZA |:| BLISTER/Z FOLDERE BARBIE
712491 100|PZA |§| HAMMNA BARBERA LOMNCHERA

3.- Seleccionar la nueva fecha de entrega y la hora.

Modificar Pedido estandar 196: Resumen

@/ | ]| 62 | 1] | @ Pedicos

Pedido estandar 186 Valor neto 1,262,500 .1
Solicitante 380 Cliente1 Prueha URMARN /Esta es la Calle 45676 / 66210
Destinat.meia. a0 medmd Comln LIk =i — FBE210
—— — [ Modificar fecha de entrega -
[* ped.cliente #PED-7E9834

Mueva fecha entrega

30.07.2007 )

21:30:48

Hara de entrega nueva

YVentas Resumen de posici

ofovisior
=

Fe.pref.entrega T 19.0

4.- Esto modificaré la fecha de entrega en todas las posiciones seleccionadas.
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Borrar pedido.

Para borrar un pedido de ventas se debe realizar lo siguiente.

1.- En la transaccion de modificacion de pedido (VA02) indicar el nimero de documento de
venta a borrar.

2.- En la pantalla principal Modificar pedido seleccionar la ruta Doc.Venta - borrar.

L=
Docwenta Tratar Pasara [etalles  Entorne
@ Crear &6
N o idar 196
—| Misualizar ——
[ crear con referencia Pedidos
Pe GErabar Ctrl+3 v
s Crear pedido siguiente iente1 Prueb
e Soein iented Prueh
ki 1) e - E
Barrar

MHF3S hes Deta
Fe.pref.entrg. 18,87 . 2007 C
[]Entrega compl. F
Blogueo entrega ElfV
Blogueo factura g2(E
Ir

Condic.pago NT20 | Vencimiento 20 dias

Motivo pedido
Area de ventas BPE1) /|81] /68| Org.Vial

3.- El sistema preguntara si desea borrar el documento, seleccione S
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Modificar Pedido estandar 196: Resumen

4 | | ] | 612 | [ Pecicos |

22,000.00 (MXP

Pedido estandar 196 Valor neto
Solicitante 380 Cliented Prueba URMAM / Esta es |a Calle 45676 /66210 Esta .. IEI
Destinatmcia. 380 Cliented Prueba URMAM / Esta es |a Calle 45676 /66210 Esta ..
I® ped.cliente #PED-789934 Fecha de pedido
I Borrar Tratamiento del pedido
m Resumen de posic _ ’ iento
iDesea horrar PedidgeEstandar 196 ——
Fe.prefentrg. T| [18.087.2 9 bor.real.?
[]Entrega compl.
Bloqueo entrega ,.,| & Cancelar !

Bloguea factura =l PFechadeprecios> 10 . 07 . 2007
Incoterms FOB|LIBRE ABCORDOC

4.- Se confirma que el pedido ha sido borrado del sistema.

F@ Pedido estandar 194 borrado
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Creacion de pedido con referencia.

Usted puede crear un pedido de ventas con referencia a una oferta o a otro pedido de ventas ya
creado.

1.- Indicar los datos de la Organizacién, Canal y sector y la clase de pedido.
1=

Docyenta Tratar Pasara Entorno  Sistema  Ayuda

] 2/ JH CER  DHE ODLO0 I B @M
Crear pedido de cliente: Acceso

|@ Crear con referencia |

A ventas ||£ Resumen de posiciones ||£ Solicitante |

Clase de pedido

Datos organizativos

QOrganizacidn ventas BPE1 Org. Vta URMAN Mexlc
Canal distribucidn a1 Auto Servicios
Sector pe

Sector Comun
Oficina de ventas

Grupo de vendedores

2.- Oprimir el botén Crear con referencia e indicar el nimero de oferta o pedido de ventas.
Crear pedido de cliente: Acceso

|It| Crear con referencia | | |£% Ventas ||£% Resumen de posiciones ||£% Solicitante |

Clase de pedido TA Pedido estandar

[ Crear con referencia
Datos organizativos

Organizacidn ventas Consul. ﬁﬁm Pedido Ped.ab. Plan entr. Factura
Canal distribucidn 1
Sector Oferta |7 20080012] Ii
IFrE iroETEs Fecha pref.entrega T ¥
Grupeo de vendedores

Criterios de blsqueda \

M® ped.cliente

Solicitante

Elemento PEP

H  Ejechisqueda

|V Tomar || Seleccidn de posician |
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. - . . Tomar
3.- Puede seleccionar todas las posiciones seleccionando el botén _

. . .| Seleccidn de posicion - - .
4.- Si usted selecciona la opcion puede indicar que posiciones quiere o

no traspasar al pedido de ventas.

L L= 1] 1]
Docwenta Tratar Pasara Detalles Entorno  Sistema  Ayuda
] D AH e EHE DDhon BE @0
Oferta 20000012: Lista de seleccion del documento de referencia
&
IModelo
Oferta 20008012
Oferta valida de 01.07.2007)  Oferta valida hasta 16.07.2007
Solicitante 380 Cliente1 Prueba URMAN
-~
Posicionggfodas)
5 PosSup|Material Ctd pendiente UM |AltPos |Denominacidn
V| 1@ 712082 fialPzA FASHIOMN Pencil bag
V| 20 BE6E11 100|PZA BLISTER/2 FOLDERS BARBIE
V| kit Q86066 100|PZA LISTER/2 FOLDERS POOH

5.- Marque solo aquellas posiciones que desea copiar, incluso puede cambiar las cantidades.
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—

Docyenta Tratar Pasara Detalles Entorno  Sistema  Ayuda

V] Bla@ @@ SHE DODhoan BEE @m
Crear Pedido estandar: Resumen

@S| @ & | [ redos ]

Pedido estandar valor neto 14,400.00 |[MxP
Solicitante 380 Cliente1 Prugba URLIAN / Esta es 3 Calle 45676/ 66210 Esta .. |||
Destinatmcia. 380 Cliente1 Prueha URLIAN / Esta es |a Calle 45676 / 66210 Esta ..

IN° ped.cliente Fecha de pedido

m Resumen de posiciones Detalle posicign Solicitante Aprovisiocnamienta Expedicidn Motivo de rech:

Fe.pref.entrg. T| |17.07.2007 Centro sumin.
[JEntrega compl. Peso total 206 | KG
Bloqueco entrega Bl Yolumen 75, 387 .001(M3
Bloqueo factura El Fecha de precio 17.07.2087

Incoterms FOB|LIBRE ABORDO
Condic.pago WT30 Vencimiento 30 dias
Mativo pedido El

Area de ventas BREOT £ 01 /00 Org. Via URMAN Mexlc, Auto Sericios, Sector Comitin

Fosiciones (todas)
Fos. Material Cantidad de pedido UM |R |Denominacian Mimero de material del
10712088 10[PZA | 4] [FASHION Pencil bag
20006011 B0PZA | [F] BLISTER/Z FOLDERS BARBIE  [505857
3000E0EE 100[PZA | [4] |LSTER/2 FOLDERS POOH
Cl
m

]
6.- Una vez capturados todos los datos del pedido haga clic en Grabar .
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Propuesta de posiciones.

Usted tiene la opcién de crear un pedido con referencia a una propuesta de posiciones.

1.- En la pantalla principal del pedido de ventas Crear Pedido: Resumen, seleccione el botén

.

I“ = o I VR . ==l N EIN NS D, S SN T SN I S I B T N [l N - P = |

Crear Pedido estandar: Resumen

&[22 @) @ e

Walar neto 14,400 .08 |MXP
380 Cliented Prueba URIMAMN / Esta es 13 Calle 45676 /66210 Esta .. |:|
: 320 Cliente1 Prueba URMAMN / Esta es |3 Calle 45676 /66210 Esta .
N® ped.cliente h Fecha de pedido
Resumen de posiciones Detalle posicidn Solicitante Aprovisionamiento Expedicidn
Fe prefentrg. T| |17.07.2007 Centra surmin.
M Entrana ramnl Pacn tntal AR KR

2.- Seleccione el niumero de documento de ventas que se tomara como modelo.

Proponer posiciones

| Propuesta sin cantidad || Propuesta con cantidad || Seleccion de posicién

Pedido estandar Yalor neto 33,300 008 |MXP
Cliente1 Prueba URMAM /Esta es la Calle 45676 / 66210 Esta .. |:|

[#N}
[sx}
[}

Solicitante

=

Destinatmcia. Cliente1 Prueba URMAM / Esta es la Calle 45676 / 66210 Esta ..
N° ped.cliente Fecha de pedido
III::'F'rn:Ip-Jner posiciones
m_R Documento de ventas 50000003 ﬂ
Denominacian SORIAMA

Fe.pref.entrg.

Entrega comp = - rios de bisqueda

Bloqueo entregs .
a g Denominacion

Bloques factura || . be dido cliente
_ Solicitante
Condic.paga Entrega

Mative pedido Elementn EEE

Lrea de ventas

HH Ejec.blsqueda |

FPosiciones (to

Fos. [l ateri
1871204

[=]

| Propuesta sin cantidad || Propuesta con cantidad || Seleccidon de posicion |
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Q El documento modelo puede ser una propuesta de posiciones, una oferta e incluso un
pedido de ventas ya capturado.

p La propuesta puede ser con cantidad o sin cantidad.

. .. | Beleccion de posicion
3.- En caso de que usted haya seleccionado la opcion | E |

seleccionar las posiciones que necesite sean copiadas al pedido de ventas.

Docyenta Iratar Pasara Defalles Entormo Sistema Ayuda

& a8 ICeaI SRR DDon B @F
Propuesta posiciones 50000003: Lista de seleccién para propuesta de p
[ Tomarmaterial | [ Tomar cantidades | |

se pueden

IModelo
Propuesta posiciones 50000603 SORIANA
Inicia validez 681.07.2007| Fin de validez 17.087.2007

y
Posicionesﬁ{s}

S|FPos. %@up Material Ctd pendiente UK |AltPos |Denominacidn

v BO6E11 100[PZA BLISTER/Z FOLDERS BARBIE

v (] D06E66 100|PZA LISTER/2 FOLDERS POOH

v 30 652026 100|PZA SPORTS CUADERMNO PROFESIQMAL TD 100 RAYA
W 40 653641 100[PZA FEMME LIBRETA MINI C5 2ZPACK
W 50 655508 100[PZA FEMME BACK PACK

W 60 655591 100[PZA FRUITS BACK PACK

W 7O 655763 108|PZA HAPPY DAYS AGENDA DE TAREAS
v 30 656642 108|PZA Fashion Back Pack

v 100 559506 1008|PZA BIT BACK PACK

v 110 559759 1008|PZA FASHION BOLSA

v 120 712857 100[PZA FASHION LADY BUSSIMNES BAG

v 140 7120888 108|PZA FASHIOM Pencil bag
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Anexos.

Las clases de pedido a utilizar son las siguientes:

KL Entrega gratuita

TA Pedido estandar

Z01 Pedido Resurtido

202 Ped.Temporada Escola

Z03 Ped.Temporada Agenda

204 Ped.Minitemporada

Z05 Pedido Apertura

Z06 Pedido Especial
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